
Popovici Niţu & Asociaţii: Ne-am majorat anul trecut

veniturile cu 10%,dar cu resurse şi costuri suplimentare

LUNI 8 APRILIE 2013

COMPANII

Avocatul Florian Ni u: „Suntem într-un plin proces de fragmentare în

aceast linie a doua,a f irmelor de la 10 la 40 de avoca i“.
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lorian Ni u, managing partner al
casei de avocatur Popovici Ni u &
Asocia ii, unul dintre cei mai mari
juc tori din pia a de profil, consider
c mediul economic local este

„sulfuros i coroziv“, iar criza economic
global ar putea fi dublat de una autohton .

„Ceea ce înc previne dezastrul este aparenta
determinare a marilor investitori str ini
industriali de a p stra pozi iile române ti, îns
echilibrul în care ne afl m în aceast privin
este tot mai fragil“,afirm avocatul.

Firma condus de Florian Ni u i Ernest
Popovici are printre clien i o serie dintre marii investitori str ini din industria local , precum Automobile Dacia, Mittal, Ameropa sau
Cargill, dar avoca ii au sesizat în ultima perioad tot mai multe proceduri de lichidare, retrageri de capitaluri i investi ii blocate din
ra iuni care in în primul rând de particularit ile economiei locale.

De regul optimist,Ni u consider acum c amenin area unei crize locale este serioas ,alimentat de incertitudini în reglementare i de
mesajul politic ambiguu pentru economie.

Mediul a devenit astfel coroziv i sulfuros, iar de o astfel de pia investitorii externi puternici, cu planuri pe termen lung, se feresc i
decid amânarea unor poten iale investi ii pe termen nelimitat.

„Într-un astfel de climat intervin revizuirea angajamentelor, rezisten a la executarea obliga iilor, antagonizarea rela iilor de afaceri în
general,proiectele noi cresc greu,de in torul de capital str in este tot mai prudent s intre în pia ,iar acolo unde pare c intr este vorba
de multe ori tot de capital autohton, deghizat la repatriere“, afirm Ni u, referindu-se la tranzac iile derulate în ultimii ani i în care
provenien a exact a capitalului este pierdut într-o lung list de firme interpuse.

În ciuda acestei situa ii, Popovici Ni u & Asocia ii a înregistrat anul trecut venituri brute în cre tere cu peste 10%, comparativ cu un
nivel de 12,8 mil.euro în 2011,datorit unui portofoliu stabil de clien i,dar totodat „cu i mai mult munc “.Practicile care au generat
cele mai mari venituri sunt cele de asisten în materie de fuziuni i achizi ii, imobiliare sau proiecte de investi ii în domeniul energetic,
dar i litigiile,arbitrajele i achizi iile publice au avut o contribu ie important în încas ri.

În materie de fuziuni i achizi ii,casa de avocatur a fost implicat în tranzac ii din domenii diverse,de la IT i comunica ii la imobiliare,
servicii profesionale, distribu ie i farma pentru clien i ca Auchan, Cargill, Fresenius, Ameropa sau Oresa Ventures. Firma num r în
prezent o echip de 80 de avoca i coordona i de o echip de 10 parteneri.

„Am reu it,a adar,o cre tere în venituri brute de peste 10% raportat la anul 2011, îns cu resurse i costuri suplimentare.Am consolidat
echipele în 2012, am f cut i angaj ri laterale cam în toate grupurile de practic , cât i recrut ri de freshers (proasp t absolven i - n.
red.).“

Cu alte cuvinte,nici pentru avoca ii de business actualele vremuri nu sunt tocmai favorabile,de i pia a de profil nu este la fel de afectat
ca economia per ansamblu.

„Regula fundamental este c pia a serviciilor urmeaz tempoul economiei reale, cu o serie de preciz ri. Întâi, exist un ecart temporal
între dinamica economiei (primar i dinamica serviciilor (secundar ). În al doilea rând, serviciile avoca iale au, cel pu in în parte, o
natur anticiclic ,în sensul c de interven ia unui anumit tip de avocat este nevoie în orice condi ii“,explic Ni u.

În aceste condi ii, avocatul consider c modelul de firm cu cele mai mari anse de adaptare la situa ia economic actual este cel „fully
fledged“, care poate acoperi toate ariile de practic , în detrimentul firmelor ni ate, care pot fi destabilizate mai u or de fluctua iile unei
anumite pie e.

„În termeni generali, pentru c tipul de serviciu de nevoie se schimb , cel mai afectate sunt firmele specializate în industrii predilect
lovite de mersul economiei,dar i firmele medii sau chiar mai mari nediversificate suficient.“

Aceste probleme din sânul caselor de avocatur medii i mari determin crearea unor noi firme i regrup ri în linia cabinetelor medii,
juc tori care sper ca într-un interval de cinci ani s profite de situa ie i s accead în rândul caselor de avocatur din prima linie.

„Suntem într-un plin proces de fragmentare în aceast linie a doua,a firmelor de la 10 la 40 de avoca i.Iar acesta va r mâne un fenomen
constant,motivat fie de recesiune prin reprofil ri,fie de cre tere economic prin noi ini iative pe cont propriu“,a conchis Florian Ni u.
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F „În termeni generali, pentru
că tipul de serviciu de nevoie
se schimbă, cel mai afectate
sunt firmele specializate în
industrii predilect lovite de
mersul economiei, dar şi
firmele medii sau chiar mai
mari nediversificate suficient.“

Florian Nitu
Managing partner al

Popovici Nitu & Asociatii
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