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Florian Nitu despre avocatura 24/7 si dubiul ca semn de
inteligenta

Alina Matei: Multumesc, domnule avocat, pentru cé ati acceptat s& acordati un interviu pentru utilizatorii
JURIDICE.ro. Cum de ati ales sa studiati Dreptul? Si de ce avocat?

Florian Nitu: As zice ca fost o optiune care se impunea cumva de la sine la
fnceputul anilor "90. O epoca in care dezbaterile publice erau dominate de tema
drepturilor gi libertatilor individuale, a constiintei civice, constructiei institutionale,

a justitiei in general, insa in termeni de baza. Asa fiind, pentru un tanar interesat
de ce se intampla in societate, a merge atunci la Drept era aproape necesar. in ce
priveste avocatura, optiunea s-a conturat practic inca din facultate, pe masura ce
am realizat, in etape, ca o profesiune liberala mi se potriveste mai bine. in plus, a
contribuit la aceasta decizie exemplul unor mari avocati, fie descoperit mijlocit
(Aurelian Bentoiu, Mircea Manolescu, Hurmuz Aznavorian), fie impartasit direct
(Constantin Amzuta, Victor Anagnoste).

Alina Matei: Cum a fost inceputul?

Florian Nitu: Entuziasmant. Am avut inca de la inceput sansa unor proiecte
interesante si a unor colaborari formatoare. Nu este mai putin adevarat ca am pus Florian Nitu
toata energia mea in profesie, am inceput sa lucrez inca din perioada facultatii si

am facut ceea ce acum numim ,avocatura 24/7” vreme de aproape 15 ani. Doar

recent mi-am luat timp si pentru activitati de cercetare academica.

Alina Matei: Pe Maestrul Popovici cum I-ati cunoscut?

Florian Nitu: 1l cunosteam pe Ernest dupa reputatie inca din 1997, inca de atunci Popovici & Asociatii se distingea
drept un lider de piata, ca prima optiune pentru clientela de limba franceza. Am inceput sa lucram efectiv impreuna
in anul 2000.

Alina Matei: Propunerea de redenumire a firmei din POPOVICI & ASOCIATII in POPOVICI NITU & ASOCIATII in
ce context a venit? V-a surprins, va asteptati?

Florian Nitu: A fost un pas firesc in dezvoltarea firmei, fusesem fondator in Popovici & Asociatii in noua formula
lansata in ianuarie 2003, cat si managing partner. Impreund cu echipa initiald de avocati construisem grupuri de
practica, implementasem o viziune care spunea in esenta ca in firma nu exista niciun fel de bariere in fata
rezultatelor sustenabile. Dimpotriva.

Alina Matei: Sunteti Managing Partner in cadrul POPOVICI NITU & ASOCIATII. Pozitie unicéd in cadrul firmelor
mari de avocatura. Care este dimensiunea firmei de avocaturd POPOVICI NITU & ASOCIATII astazi, plecand de I
aspectele de etica si pdna la relatia pozitiva dintre marimea firmei si compensatiile pentru cei care vin zilnic aici.

Florian Nitu: POPOVICI NITU & ASOCIATII grupeaza azi aproape 80 de avocati. Este o firma mare, raportat la
potentialul pietei locale si la faptul c& suntem independenti. Intra-adevér, provocérile cele mai importante la o
astfel de dimensiune nu sunt neaparat legate de asigurarea unui nivel competitiv de onorarii, cat de pastrarea unui
bun raport intre aspiratiile personale si obiectivele firmei, intarirea valorilor comune si impartasirea spiritului de
comunitate si apartenenta la aceasta.

Alina Matei: Coordonati Departamentele de Fuziuni/Achizitii, Privatizéri, Arbitraj si Real Estate. Sunt multe. M&
refer atat la proiecte, cat si la avocatii pe care ii coordonati.

Florian Nitu: Lucrez in proiecte care presupun o echipa de doi avocati, dar si in proiecte care presupun o echipa
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de 15 avocati. Circumstantele m-au fortat in anumite etape sa lucrez in mai multe proiecte complexe in acelasi
timp, asa ca am experienta interactiunii zilnice cu foarte multi colegi. Nu este usor, cateodata seamana cu un joc
simultan de sah si poate fi tot asa de solicitant. Dar fac asta in primul rand pentru ca imi place, apoi este
sentimentul datoriei, care in multe situatii ma obliga sa angajez misiuni suplimentare si, in fine, nu este mai putin
adevarat ca am o constiinta a muncii foarte acaparatoare.

Alina Matei: Directoare internationale in servicii legale precum Legal 500 si Chambers au fost unanime in ceea ce
va priveste in domeniul tranzactiilor imobiliare: numérul 1. Desemnarea v-a adus vreun beneficiu personal sau
social? De fapt, ce a insemnat pentru dumneavoastra?

Florian Nitu: Sigur ca este magulitor, cu atat mai mult cu cat sunt 10 ani de cand aceasta pozitie se reconfirma
anual. Pe de alta parte, ca si alte lucruri, 0 asemenea recunoastere s-a produs cumva intr-o maniera oblica. N-am
urmarit sa obtin premii si recunoasteri, de altfel, preocuparea noastra constanta este cum sa fim in pozitia de a
oferi aviz legal la cel mai inalt nivel de expertiza, in mod prompt, pragmatic si competitiv din punct de vedere
economic. Recunoasterea si premiile sunt doar o consecinta a acestei preocupari.

Alina Matei: Cum simtiti piata avocaturii? Cat de articulatd sau, dimpotriva, anemica este?

Florian Nitu: Lucram intr-o piata foarte competitiva. Resursele disponibile, atat cantitativ, cat si calitativ, cresc,
cererea este cel mult constantd. Cateva consecinte deriva de aici. Intai, o adevéarata atomizare in segmentul
societatilor mici, cu 2-3 asociati si cativa colaboratori. Sunt astazi sute de astfel de societati de avocati, perfect
competitive Tn diverse nise sau accounturi particulare. Tn al doilea rand, o industrializare a serviciului avocatial in
firmele mari, fie generata de presiunea reducerii onorarilor, fie datorata fenomenului de standardizare si
procedurizare a proceselor juridice in corporatiile mari. Asa incat, piata iti cere astazi sa te diferentiezi prin tot ceea
ce faci, dar in acelasi timp sa ramai cel putin la fel de eficient economic cat sunt cei fata de care vrei sa te
diferentiezi.

Alina Matei: Ati atins (toate) stelele?

Florian Nitu: Doar cateva obiective, in anumite domenii. Mai sunt evident multe de facut, iar agenda se extinde tot
timpul, fara voia noastra de multe ori. Relatia cu stelele o tin pentru mine...

Alina Matei: Cand v-a strabatut ultima oara indoiala? Dar bucuria?

Florian Nitu: Cei care ma cunosc se vor fi plictisit deja tot auzindu-ma spunand ca dubiul este semn de inteligenta
De fapt, orice spirit analitic exerseaza dubiul ca metoda de analiza sau in procesul de pregatire a deciziei. Cu atat
mai mult un avocat. Ins&, in materie de implementare, executie, sunt aproape radical. Altfel, oportunitati pentru
indoieli metafizice sunt desigur nenumarate. Cat despre bucurie, tot timpul gasesc motive, uite recent m-a bucurat
nespus izbanda lui Adrian Ghenie cu Darwin’s Room la Bienala de la Venetia (urmeaza sa-l editeze si Hatje Cantz
cu un catalog dedicat in octombrie).

Alina Matei: Un mesayj, va rog, pentru utilizatorii JURIDICE.ro.

Florian Nitu: Participati la dezbateri, exprimati opinii, abordati teme juridice de interes si incercati sa faceti
educatie. Este neplacut sa constati ca in spatiul public, in media in special, se dezbat mai tot timpul probleme
complexe de drept de catre necunoscatori, iar specialistii prefera din diverse motive sa nu se exprime.

Alina Matei: Multumesc pentru céa ati stat de vorba cu mine.

Florian Nitu: Si eu va multumesc.
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