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Popovici Nitu & Asociatii: proiecte de peste 10 miliarde € in
15 ani de activitate

12 lunie 2010 | George Stoica pentru Bizlawyer

La o analiza atenta, se poate observa ca 5 din primele 10 societati de avocati ale momentului sunt infiintate in
1995. Popovici Nitu & Asociatii este una din aceste firme.

In interviul acordat de domnul
Ernest Virgil Popovici, Senior
Partner "Popovici Nitu &
Asociatii”, domnia sa ne-a

spus :"Daca ar fi sa rezum cei 15
ani in cateva cuvinte, atunci
acestea ar fi: 15 Ani, peste 100
de proiecte majore, peste 10
miliarde de Euro valoare
cumulata, intr-o filozofie de
business marcata de
Competenta si Caracter, Inovatie
si Adaptabilitate"

Bizlawyer: Domnule Ernest Ernest Virgil Popovici, Senior Partner "Popovici Nitu & Asociatii

Popovici, anul acesta firma Sursa: BizLawyer
Popovici Nitu & Asociatii
aniverseaza 15 ani de la infiintare. Daca ar fi sa rezumati cei 15 ani in cateva cuvinte, care ar fi acestea?
Daca ar fi sa rezum cei 15 ani in cateva cuvinte, atunci acestea ar fi: 15 Ani, peste 100 de proiecte majore,
peste 10 miliarde de Euro valoare cumulata, intr-o filozofie de business marcata de Competenta si Caracter,
Inovatie si Adaptabilitate.

RECOMANDA ARTICOL Bizlawyer: Cum a fost la inceput?
PRINTEAZA ARTICOL As putea spune ca ma numar printre putinii avocati care si-au impartit
cariera aproape matematic egal intre perioada anterioara Revolutiei din
Decembrie si cea de dupa aceasta. Am experimentat asadar atat

SCRIE UN COMENTARIU
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SALVEAZA ARTICOL (PDF) neajunsurile majore ale ,Epocii de Aur”, cat si procesul de ,reinvatare”
inerent anilor 90. Dupa aproape 30 de profesie in doua lumi complet
diferite, gasesc ca activitatea noastra profesionala de dinainte de 1989 nu
ne face mai putin avocati, ci doar diferiti. Tin sa fac aceasta precizare de la
inceput, ca raspuns al unei tendinte de dezicere, de ,arhivare” a acelor
vremuri.

Nu am sa insist asupra acelei perioade in care, intre altele, am fost nevoit
sa plec din tara, a trebuit sa suport regimul muncii la comun, efectele
»echitatii socialiste” asupra portofoliului, cat si veniturilor, n fine, filajul,
turnatoria, etc. Sa vorbim asadar despre noua economie si, prin aceasta,

E_rnest Virgil Popovici: Puterea unei

case de avocati sta in echipele pe noua avocatura.
care le are, In oameni
Foto: BizLawyer Pariul pe care |-am facut si noi in 1995, impreuna cu altj cativa avocatj

fondatori de societati civile profesionale, s-a dovedit unul castigator. La o
analiza atenta, se poate observa ca 5 din primele 10 societati de avocati
ale momentului sunt infiintate in 1995. Popovici Nitu & Asociatii este una din aceste firme.

Bizlawyer: Care sunt valorile in care credeti?

Increderea in valori comune si principialitatea a facut din noi o optiune reald si de lunga durata pentru client;,
dincolo de expertiza. De altfel, intotdeauna alaturi de numele firmei a stat deviza noastra: ,More than just
expertise”, ceea ce include: solidaritate si intelegere, nu de putine ori prietenie si intotdeauna disponibilitate
fara limitari, toate pentru client si cauza ori obiectivele acestuia. Nu este cazul sa detaliem tocmai in aceasta
chestiune, insa va pot spune ca exista cazuri, si nu putine, in care valorile noastre au facut posibile proiecte,
asocieri, in alte cuvinte, afaceri de succes sau, in unele cazuri, evitarea unor catastrofe.

Bizlawyer: Care a fost prima lectie de business pe care ati invatat-o?

Cred ca am mai spus public aceasta istorie personala. Merita insa repetata. Profesia de avocat pastreaza inca
un puternic caracter "intuitu personae". Chiar daca s-au conturat mari case de avocatura locale, ele sunt
adesea apreciate dupa profilul avocatilor care le compun. Puterea unei case de avocati sta in echipele pe care
le are, iIn oameni. Avocatul este adesea pentru mulii clienti persoana carei acestia ii acorda toata increderea
lor, o firm& este inca in mare masuré un brand si atat. In anii '92-'93, o mare companie europeand dorea si
demareze o investitie in Romania in sectorul productiei si distributiei berii. In domeniul lor, gasiseré si parteneri
locali, cu care negociau mai multe tranzaciii simultane. Dupa mai multe runde de intalniri, cu nopti pierdute si
cu inerentele greutati ale negocierilor acelor timpuri, am participat la o intalnire la sediul companiei unde,
alaturi de general counsel si de Secretarul General al grupului — doi juristi eminenti — am prezentat Consiliului
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de Administratiei trei proiecte pentru Roméania. Toti membrii Consiliului au ascultat cu mare atentie, unii au
cerut anumite lamuriri, dupa care s-au retras spre deliberare.

In seara respectiva, mai precis in acea noapte, in jurul orei 1, a venit Secretarul General al grupului si mi-a
comunicat ca dintre cele trei proiecte, doua au ramas in discufje. Dintre acestea, mi-a cerut sa-i spun care
este, In opinia mea, cel pe care, daca as avea puterea de a decide, |-as face primul si de ce. Mi-am expus
punctul de vedere, cu explicatiile aferente si, in jurul orei 4 dimineata, mi-a transmis ca pana ajung la aeroport
— avionul fiind la ora 7 — voi avea un raspuns. Raspunsul a fost scurt si concis: "Draga Ernest, avem incredere
in tine, dar nu uita ca alegerea ta costa x milioane de dolari." Pentru mine a fost o mare satisfactie ca am
permis, in primul rand, investiia in Romania, dar totodata si o mare provocare fiindca puteam sa ma insel
asupra alegerii facute. Tranzactia s-a realizat si a fost una de succes, au urmat firesc si celelalte. increderea in
analiza mea mi-a dat curaj si nu am uitat niciodata ca o relatie foarte buna cu un client te ajuta sa-I sustii in
demersurile sale sau sa-i argumentezi de ce ar fi sau nu bine sa faca o anumita tranzacfje.

Bizlawyer: Tatal dumneavoastra a fost avocat, practic continuati traditia...

Intr-adevar, tatal meu a fost si el avocat. Cu peste 50 de ani de activitate. Vedetj, la randul meu, am si eu
aproape 30 de ani de profesie in spate si in tot acest timp nu am fost decat avocat. Avocatura pe care am
invatat-o si am practicat-o o buna perioada de timp a fost avocatura de bara. De la tatal meu si de la colegii lui
de generatie am invatat multe lucruri care niciodata nu pot fi obtinute prin lectura cartilor de specialitate sau a
beletristicii. Toate aceste invataminte practice, precum si 0 anumita t{inuta si educatie in profesie, mi-au fost de
mare folos.

Bizlawyer: O perioada ati lucrat ca avocat la firme din strainatate, la Paris... A fost un privilegiu, cred,
pentru un avocat din Romania...Cand a fost asta si cum ati ajuns acolo?

Am avut privilegiul, intr-adevar, sa lucrez in cadrul unor cabinete de renume international in Fran{a si Anglia.
Am ajuns sa lucrez printr-un concurs de imprejurari favorabile. Tn viatd sunt necesare si astfel de momente.

Bizlawyer: Cum ati devenit una din cele mai mari firme de avocatura din piata?

As sublinia, cu precadere echipa de avocati care lucreaza in firma. Este vorba, pe de o parte, de un grup de
lucru in care relatiile de munca au fost construite in ani buni, iar pe de alta parte, de faptul ca aproape fiecare
dintre avocatii care formeaza aceasta echipa beneficiaza de o larga reputatie intr-un anumit domeniu.

Adaugam la asta faptul ca mai mult de jumatate din cei 60 de avocati au urmat cursuri de specializare in

strainatate Tn cele mai variate domenii si in unele din cele mai prestigioase universitati (de la Roma la Haga, de
la Paris la Washington).
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Nu intru Tn detalii, dar o analiza a profilului celor 10 avocati asociati si a celor 50 colaboratori seniori arata
participarea noastra virtuala in toata aria consultantei legale si in majoritatea proiectelor de afaceri ale ultimilor
15 ani.

Derivand din cele de mai sus, se cuvine mentionata fidelitatea clientilor nostri care ne-au urmat in noua
structura cu efect imediat si aproape fara exceptie, pe fondul unei atitudini deschise, flexibile si mai presus
decét orice, personalizate, din partea noastra.

In fine, expertiza noastra in domeniile in care cu precédere se dezvoltd economia nationald si deopotriva
strategia noastra de a ne concentra pe aceste domenii - Infrastructura, Investitii directe, Achizitii si Fuziuni,
Instrumente financiare, IT & Telecomunicatii, Gestiunea raporturilor de munca - ne-au adus o data in plus in
prim plan.

Bizlawyer: Considerati ca evolutia activitatii va va permite mentinerea numarului actual de avocati?
Estimarea noastra pe urmatorii 2 ani este in sensul cresterii cu 20-30% a activitatii. Cred ca astazi
dimensiunea ideala a unei firme de top, raportata la dinamica pietei, este de 60 — 70 de avocati (nu includ aici
avocatii stagiari care, dupa experienta noastra, timp de 2-3 ani doar invata).

Ce sectoare ale economiei vor aduce in urmatorii ani cei mai multi bani pentru avocatura de afaceri?

In principiu investitiile directe care sunt de asteptat in mai toate domeniile si cu precédere in sectorul Energetic,
in Tehnologia Informatiilor si Telecomunicatii, Reabilitarea infrastructurii de utilitafi, Fuziuni si Achizitii,
Instrumente financiare.

Bizlawyer: Credeti ca urmatorii ani vor aduce cresterea numarului cabinetelor de avocatura sau mai
degraba consolidarea pietei? Vor fi cabinetele romanesti preluate de cele straine (sau se vor asocia cu
acestea)?

Cred ca piata s-a consolidat deja prin concentrarea marilor proiecte de asistenta, consultanta si reprezentare
legala la nivelul a 7-8 cabinete de avocati, considerate ,mari’. Mai cred ca in linia a doua, a firmelor ,medii”,
situatia va rdmane schimbatoare, cu aparitii meteorice, cu preludri si fuziuni. in plus, au inceput sa se

evidentieze si la noi firmele tip ,nisa de practica”, specializate intr-un domeniu, care vor dobandi acces inclusiv
la proiectele complexe, pentru servicii aferente ariei de specializare.

+++++++ R R
Popovici Nitu & Asociatii: Principalele repere ale celor 15 ani de activitate
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1995
* Ernest Virgil Popovici constituie societatea civila profesionala de avocati Popovici & Asociatii. Fondator Virgil
Popovici, caruia i s-au alaturat llinca Popovici si Flavia Teodosiu.

1996/1997
* Se pun bazele colaborarii cu Jeantet & Associés, Paris. Popovici & Asociatii devine prima optiune in materie
de servicii avocatiale in Romania pentru clientela de limba franceza.

1997 - 2000
* Popovici & Asociatii este implicata in majoritatea proiectelor institutionale ale noii economii romanesti
(institutiile pietei de capital, marile privatizari, mari proiecte de investiti straine, prima centrala nucleara, etc.).

2000 - 2002
* Perioada fuziunii cu Musat & Asociatii. Prin fuziune se formeaza cea mai mare firma de avocati din Romania
la acea data.

2002 /2003
* Se reinfiinfeaza Popovici & Asociatii, fondatori fiind Ernest Virgil Popovici, Florian Nitu, Sorin Alazaroaie si
Anca Irena Tudorie.

2004/2005

* Popovici & Asociatii reintra Tn Top 5 Firme de Avocatura din Roménia, potrivit majoritatii publicatiilor
economice sau profesionale. Sunt cooptati ca asociati Bogdan Constantin Stoica si Vlad Neacsu.

2006/2007

* Florian Nitu, asociat fondator si Managing Parner, este numit asociat titular, iar denumirea firmei se schimba
in Popovici Nitu & Asociatii.

* Popovici Nitu & Asociatii este recunoscuta pentru prima data ca firma numarul 1 in Romania in materie de
Fuziuni & Achizitii, dupa numarul si valoarea tranzactiilor incheiate cu succes, pozitie pe care o re-confirma Tn
fiecare an de atunci Tnhainte.

2008/2009

* Popovici Nitu & Asociatji este recunoscut ca leader de piata de catre majoritatea directoarelor profesioanle, in
domeniile cele mai fierbinti ale momentului (Real Estate, Infrastructura,) precum si in arii de expertiza precum
IT & Telecomnicatii, Employment, etc. Sunt cooptati doi noi asociati, Silviu Stoica si Valentin Creata.
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2010
* Popovici Nifu & Asociatii aniverseaza 15 ani de la infiintare, sunt cooptati doi noi asociatj, Alexandru
Ambrozie si Ciprian Dontu, firma ajungénd la o structura cu 10 avocati asociati si 60 avocati colaboratori.

s o o R R T e R
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